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تهران، آهنگ بلوار ابوذر پل چهارم ربذه

جنوبی کوچه دوم غربی پلاک ۳۶

واحد ۱

تجربه کاری در فروش مستقیم

توانایی مذاکره و ارتباط برقرار کردن با

مشتریان

مهارت در ارائه محصولات و خدمات

توانایی تشخیص نیازهای مشتریان

مدیریت زمان و برنامه‌ریزی مناسب

توانایی مدیریت و رفع اشکالات

توانایی ارزیابی عملکرد تیم فروش

آشنایی با فنون مذاکره و فروش

 

مهارت خواندن

مهارت نوشتن

مهارت گفتاری

مهارت شنیداری

انگلیسی

 

محمد گلریز

کارشناس فروش کاغذ

وضعیت سربازی: پایان خدمتوضعیت تأهل: متأهل

متولد: ۱۳۶۶/۳/۱۲

کارشناس فروش کاغذ با بیش از 11 سال تجربه در صنعت، با توانایی برقراری و حفظ روابط 

موثر با مشتریان و ارائه خدمات با کیفیت برتر به دنبال تحقق درخواست های شرکت تحت 

قرارداد هستم . مهارت های من شامل توانایی مذاکره، ارتباطات بین فردی، تجاری و تعهد به 

ارتقای استانداردهای فروش برای رشد کسب و کار می باشد. با توجه به میزان تولید کاغذ 

چوکا، سابقه فروش ماهیانه ۳ تا ۵ هزار تن کاغذ را داشته ام.

 

کارشناسی علوم سیاسی

موسسه/دانشگاه: دانشگاه آزاد رودهن

تهران، پردیس

۱۳۹۱ - ۱۳۸۸

 
مهارت‌ها

زبان

خلاصه رزومه

سوابق تحصیلی
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کارشناس فروش کاغذ

شرکت چوب و کاغذ ایران- چوکا

گیلان، رضوانشهر

مهر ۱۳۹۲ - اسفند ۱۴۰۳

وظایف و دستاوردها

 

تحلیل بازار کاغذ

کارفرما / درخواست کننده: شرکت چوب و کاغذ ایران- چوکا

برنامه‌ریزی بازاریابی برای فروش کاغذ

۱۴۰۲

 

سوابق شغلی

ارائه مشاوره به مشتریان در خصوص

محصولات کاغذ و ویژگی‌های آنها

برنامه‌ریزی و اجرای استراتژی‌های

فروش برای افزایش فروش و درآمد

شرکت

اداره و پیگیری سفارشات مشتریان و

ارائه خدمات پس از فروش به آنها

حضور در نمایشگاه‌ها و همایش‌های

صنایع چاپ و کاغذ و جذب مشتریان

جدید

دریافت جوایز فروش برتر ماهانه و

سالیانه به دلیل دستیابی به اهداف

فروش مطرح شده

برنامه ریزی تولید کاغذ

پروژه‌ها
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